Техническое задание 
	Предмет оказания услуг
	Разработка стратегии маркетинговых коммуникаций для продвижения ООО «Мебельная мануфактура Красноярска»

	Требования к оказываемым услугам (описание ТЗ)
	
Цель
Повышение узнаваемости бренда интерьерных решений и формирование экспертного имиджа ООО «Мебельная мануфактура Красноярска» для привлечения целевой аудитории и закрепления высокого уровня лояльности к бренду и его продукции. 

Задача
Используя ключевые ценности ООО «Мебельная мануфактура Красноярска» (экологичность, натуральность, безопасность, технологичность, долговечность, премиальность, полный цикл, индивидуальность, высокое качество), сформировать подробный стратегический план, который позволит вывести ООО «Мебельная мануфактура Красноярска» на новый конкурентный уровень. Нужно учитывать особенности для B2B и для B2C сегмента. 

Ключевая реализации (составляющие маркетинговой стратегии)

· Провести SWOT-анализ бренда ООО "Мебельная мануфактура Красноярска"
· Сформулировать УТП для каждого типа продукции в разрезе B2B и B2C
· Сформулировать конкретные и измеримые цели, установить ключевые показатели эффективности
· Составить портреты целевой аудитории (общий по бренду и по каждому типу продукции ММК)
· Сформировать план тактических действий для достижения целей: определение каналов коммуникаций с аудиторией (традиционные медиа/цифровые медиа/прямой маркетинг/выставки/PR)
· Разработка ключевых сообщений для различных ЦА в B2B/B2С сегментах (с учетом каналов коммуникаций)
· Сформировать контент-стратегию (форматы, темы, визуальная подача для эффективной коммуникаций с целевой аудиторией) 
· Составить календарь маркетинговых активностей с распределением бюджета на 1 календарный год

Формат сдачи
Единый документ (pdf-файл) с подробно расписанной аналитикой и позиционированием бренда, а также планом конкретных действий для достижения поставленной цели. 
 

	Сроки выполнения работы и стоимость
	Максимальная цена – 1 100 000 руб. (с НДС по применимой ставке)
До 30 сентября 2026 года (начало работ с момента поступления на счет исполнителя 50% предоплаты от общей суммы)


	Условия участия
	· Общее портфолио компании с реализованными проектами (с кем работали, какие результаты получили)
· Методология разработки и реализации коммуникационной стратегии (подробное КП с описанием работ и видением по продвижению)
· Реестр релевантного опыта с указанием контрагента и предмета договора 

	Условия оплаты
	· 50% от стоимости услуг до начала выполнения услуг согласно выставленному счету исполнителем не позднее 5 (пяти) рабочих дней с даты его выставления
· 50 % от стоимости услуг после подписания акта сдачи-приёмки оказанных услуг



